Anmeldung bitte per Fax an 030 / 726153-155

[ Ja, ich melde mich verbindlich zu dem Seminar OP 72606-12 in Nettetal
(bei Disseldorf) an.

[ Bitte senden Sie mir Ihre ausfiihrlichen Teilnahmebedingungen zu
(diese finden Sie auch im Internet unter www.anwaltakademie.de).

[J Ja, ich mdchte dariiber hinaus per E-Mail {iber das weitere Seminarangebot der
DeutschenAnwaltAkademie informiert werden.

(Sie konnen einer Verwendung fiir Werbezwecke jederzeit unter optc ie.de widersp )

Name/Vorname

Kanzlei/Firma

Stralke

PLZ/Ort

Fon/Fax

E-Mail*

Beruf

* lhre E-Mail-Adresse verwenden wir fiir Informationen Uber von lhnen gebuchte Seminare (z. B. Dozententausch, Zeitplandnderungen,
sonstige Hinweise).

[J Mitglied im Deutschen Anwaltverein (Mitgliedsnr. falls zurHand )

Datum Unterschrift

4
T
Deutsche AnwaltAkademie
Littenstrae 11, 10179 Berlin
Fon 030/ 726153-0
Fax 030 / 726153-111
daa@anwaltakademie.de
www.anwaltakademie.de

Die Kunst professioneller Verhandlungsfuhrung

Summerschool

19. bis 23. Juni 2012
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Die Kunst professioneller Verhandlungs-
flihrung - Summerschool
vom 19. bis 23. Juni 2012

Dozenten

Prof. Dr. Ulla GlaRer, LL.M., Mediatorin, Ausbilderin fiir Mediation, Berlin
Dr. phil. Hansjorg Schwartz, Dipl.-Psychologe, Mediator, Ausbilder fiir
Mediation (BM), Supervisor, Trainer, Oldenburg

Dr. rer. nat. Markus Troja, Mediator, Ausbilder fiir Mediation (BM),
Systemischer Coach und Teamentwickler, Moderator, Trainer, Oldenburg

Zielgruppe

Die Summerschool richtet sich an Fiihrungskrafte und Freiberufler unterschied-
licher Berufe, die immer wieder herausfordernde Verhandlungen fiihren und dafr
ihren Verhandlungsstil und ihre Verhandlungskompetenz weiterentwickeln wollen.

Thema

Weder hartes, durchsetzungsorientiertes Verhandeln im Sinne eines Verteilungs-
kampfes noch weiches, sehr kompromissorientiertes Verhandeln ist auf Dauer
erfolgreich. Thema der Summerschool ist ein anderer Ansatz: das integrative
Verhandeln. Durch bestimmte Grundhaltungen, Strategien und Methoden kdnnen
eigene Interessen umgesetzt und die Kooperationsbereitschaft des Verhand-
lungspartners erhéht werden — fiir wertschépfende und nachhaltige Lésungen.

Schwerpunkte

+ Theorie und Praxis des integrativen Verhandelns

+ Intuitiv oder rational verhandeln? Erfahrungen nutzen, kognitive Fallen erkennen
+ Macht und Machtungleichgewichte

+ Systematik zur Vorbereitung eigener Verhandlungen

+ Verhandeln als Vertreter

+ Personlichkeitstypen und Verhaltensmuster in der Verhandlung

+ Umgang mit Emotionen

+ Vorgehen in schwierigen Situationen

+ Improvisation und Kérpersprache in Verhandlungen

Termin

Dienstag, 19. Juni 2012, 9.30 Uhr bis
Samstag, 23. Juni 2012, 13.00 Uhr
(insgesamt 30 Zeitstunden Unterricht)

Tagungsort

Schloss Krickenbeck
Schlossallee 1
41334 Nettetal (bei Diisseldorf)

Gebiihr

1.350,- EUR Mitglieder Anwaltverein

1.485,- EUR Nichtmitglieder

zzgl. gesetzl. USt.

Die Teilnehmer erhalten begleitende Arbeitsunterlagen.

Zimmerreservierung

Schloss Krickenbeck, Sg_hlossallee 1, 41334 Nettetal (bei Dusseldorf)
Fon 02153 /9170 « EZ/UF: 136,- EUR * Meldefrist im Hotel: 21. Mai 2012
(begrenztes Zimmerkontingent)

lhre Ansprechpartnerin

RAin Astrid Fromm
Fon 030 / 726153-128, Fax -166
fromm@anwaltakademie.de

In Kooperation mit TGKS Troja GlaRer Kirchhoff Schwartz



